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【卸売事業者】

～ 会員数の多さは商談効率向上、輸出に繋がる ～

2022年から輸出をスタート。最初は1社ずつ酒類製造者様へご連絡をしFace to Faceでの営業を実施したが、
限られた時間で限られた商談のみとなっていた。

困りごと

コンソーシアムに登録

• 会員数の多いコンソーシアムでマッチングに参加し、酒類製造者様との商談を重ね、多数の酒類製造者様との

取引を実施した結果、輸出に繋げることができた。

• セミナーには担当者3～4名が参加して知識の向上、各国の情報収集を積極的に行うことで、自社が現地駐在して

いる国以外の現地情報を入手することができた。

• 専門家相談を活用し、商談方法を学び、マッチングでスムーズな商談を行うことで現地代理店が求めるお酒の

仕入れ強化ができた。このほか、今後のプロモーションの課題解決などに向けた的確なアドバイスを受けた。

取組や成果

• 今後は、輸出量を増やすために課題であるプロモーションにも力を入れつつ、
現行輸出していない国へも販路を拡大していきたい。

今後の展望

写真

◆所在地：東京都中央区

◆創業：1974年（2022年輸出開始）

◆輸出品目：日本酒、焼酎、リキュール、ワイン、食品、物品

◆輸出先国：香港、マカオ、マレーシア、台湾、シンガポール、カナダ
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